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Het platform voor
sales professionals

Sinds 1971 is de Sales Management Association (SMA) dé beroepsvereniging voor sales
professionals op elk niveau. Vijf bedrijven staken destijds de koppen bij elkaar om het salesvak
verder te professionaliseren. De bedrijven die aan de wieg stonden van de SMA waren Heineken,
Nutricia, Nestlé, Douwe Egberts en Unilever.

Inmiddels is de SMA één van de oudste vakverenigingen van Nederland. Ze vertegenwoordigt een

vakgebied, dat voor de hele Nederlandse economie van groot belang is. De SMA biedt haar circa
2000 leden niet alleen kennisuitwisseling en professionalisering van het salesvak; maar organiseertmmm—mmn
ook jaarlijks vele spraakmakende evenementen en verkiezingen. = L

SMA Oost

T A N
SMA Qost is de afgelopen jaren flink gegroeid. Een groot aantal leden is actief en betrokken en ondg : il}
meer trouwe bezoeker van de spraakmakende kennis en netwerk bijeenkomsten die jaarlijks wordemen/ & ¥ —
|

georganiseerd. De leden komen uit de regio Arnhem/Nijmegen; Achterhoek, Twente en Deventer en
nemen regelmatig gelijkgestemden uit het sales vak mee naar#ijeenkomsten.

SMA Individueel lidmaatschap
€ 475,- per jaar

www.sma.nl/individueel-lidmaatschap

Studenten
€ 50,- per jaar

www.sma.nl/partnership-met-het-onderwijs

Bedrijven ¥
Neem contact met ons op. e

www.sma.nl/kennispartner of 0348 495 056

Vooral nu is de SMA zeer waardevol voor haar leden. Juist nu in
deze roerige tijden is het moment om kennisdeling toe te passen
en daarmee het verschil te kunnen maken!

Eiso Bleeker

Directeur SMA #



Wat heeft de SMA te bieden?

Professionals die het verschil maken

De SMA biedt je de mogelijkheid om honderden vakgenoten (beter) te leren kennen, om met bevlogen professionals te sparren over sales
uitdagingen en om goed geinformeerd te blijven over alle interessante ontwikkelingen binnen het vakgebied. Content en kennisuitwisseling
zijn belangrijke pijlers binnen onze vereniging en het zal je niet verbazen dat leden onderling ook veel zaken daoen. De vereniging
organiseert elk jaar zo'n 90 interessante bijeenkomsten voor haar leden. De SMA is bovendien initiatiefnemer van veruit het meest
toonaangevende evenement binnen het commerciéle werkveld: Hét Sales Event. Als lid van SMA kun je alle bijeenkomsten en Hét Sales
Event kosteloos bijwonen.

Kennisuitwisseling en netwerken

e Jaarlijks circa 90 bijeenkomsten door het hele land.

e Vooraf én na afloop is er altijd de mogelijkheid om te netwerken
met een hapje en een drankje.

e Bijeenkomsten variéren in opzet, vorm en duur:
Salesmanager in de Keuken e Interessante bedrijfsbezoeken met een
kijkje achter de schermen van toonaangevende commerciéle organisaties.
Management Café e Informele en interactieve sessies, vaak gecombineerd
met een workshop.
Sales Forum e Vakinhoudelijke presentaties in combinatie met een
panel of ronde tafel discussie.

Content en netwerken tijdens Het Sales Event

« Boeiende presentaties van prominente sprekers op het gebied van Sales en Commercie.

o Inspirerende masterclasses met tools om direct in de praktijk te brengen.

* De verkiezingen voor Young Sales Professional, Senior Sales Professional en Commercieel Directeur van het Jaar als één van de
hoogtepunten van de dag.

o De aanwezigheid van 600 salesprofessionals geeft een unieke gelegenheid om andere salesprofessionals te ontmoeten of bestaande
relaties verder uit te diepen.

Informatie content

o Vier keer per jaar de fysieke fullcolour SMA Insight met aandacht voor
de meest actuele ontwikkelingen binnen het vakgebied en interviews
met professionals in de Sales en Commercie.

e Maandelijks een digitale nieuwsbrief met actuele informatie over de
vereniging en haar partners.

* SMA Jaarboek met de highlights van het voorgaande jaar.

Ledenvoordeel bij Professionalisering van
partners van de SMA het commerciéle vak

Met onder andere korting op verschillende opleidingen, De SMA bepaalt mede de commerciéle agenda van
locatiehuur, vakliteratuur en maatpakken. Nederland en zet zich in voor de accreditatie en certificering

van commerciéle opleidingen.

Kijk op sma.nl/bijeenkomsten voor de complete agenda of sma.nl/sma-blogs voor meer kennisdeling.




Bedrijfslidmaatschap
en partnerships

Commercieel Nederland (van MKB tot en met grote corporates en kennisinstituten) treden graag toe tot het platform voor commercieel
succes in Nederland door het afsluiten van een bedrijfslidmaatschap of partnership met de SMA. De Sales Professionals die onderdeel
uitmaken van de SMA treffen elkaar op (besloten) bijeenkomsten en hebben toegang tot de bekende SMA events, zoals Hét Sales Event, de
SMA Executive Beach Party en de Piet Heyn SMA Awards. Partners krijgen daarnaast brede exposure via de diverse mediamiddelen van de
SMA (website, nieuwsbrieven, partnermailings, etc).

SMA partners dragen de vereniging een warm hart toe en leveren een concrete bijdrage aan de verdere professionalisering van het salesvak.

De voordelen van de SMA voor je organisatie

e Haal het beste uit je salesteam.

o Bied je sales professionals de mogelijkheid om een breed netwerk op te bouwen.

» Beloon ambitie door sales professionals status en erkenning te bieden via het SMA Sales Register.

e Maak gebruik van tools en content op het gebied van sales, die al de volgende dag in de praktijk toe te passen zijn.

Wordt GRATIS lid met je bedrijf voor 3 personen,
die de volgende mogelijkheden krijgen:

Toegang tot alle regionale bijeenkomsten.

Toegang tot het Regionale Sales Event op 12 november a.s.

Elke week de “SMA-weekly”, met inhoudelijke artikelen/rubrieken op het gebied van commercie. Meld je aan via
De wekelijkse blog van een SMA lid over een actueel thema. sma.nl/oost
Eenmalig toegang tot de SMA lunch Oost voor de Commercieel Directeur/Sales Director.

Bedrijfsnaam vermeldt in de ledenlijst.

Wil je ook een (bedrijfs)lidmaatschap
of partner worden van de SMA?

Neem op een van de volgende manier contact met ons op. Wij maken dan zo snel mogelijk
een afspraak om de mogelijkheden verder met je te bespreken. S A

Platform voor

@ www.sma.nl/kennispartner 75y 0348 495 056 ﬂ secretariaat@sma.nl commercieel Sucess

Meer informatie over de Sales Management Association?
Kijk op www.sma.nl voor een compleet overzicht.




Onze leden over de SMA

Waarom zelf vertellen als zij het beter kunnen?!

De SMA heeft voor mij deuren geopend naar sales collega’s uit andere
branches. Elkaar kunnen inspireren, voorthelpen en het daardoor binnen de
organisatie net even anders te doen om zo het verschil te kunnen maken.

Remko Stolk
Commercieel Directeur, Asito

Het netwerk van de SMA is voor ons bedrijf CGl en mijzelf een belangrijke asset
van het lidmaatschap. Het delen en opdoen van ervaringen met vakgenoten is
voor mij een grote inspiratiebron.

Tessy van Stuijvenberg
Sector Vice President Manufacturing Retail & Financial Services, CGI Nederland

Fantastisch om in een omgeving terecht te komen waar
iedereen begrijpt hoe complex en weerbarstig sales is.
Vooral daarom is het vak sales zo leuk.

Rob Holtslag
Directeur Customer Focus, Pincvision

De SMA betekent voor mij mensen ontmoeten met passie voor hetzelfde vak. We
delen kennis, we leren en we inspireren elkaar. En dat altijd in een professionele
setting, maar in een informele sfeer.

Maaike Fischer
Senior Adviseur Bedrijfszorg, Menzis

Ik vond het een heel spannend traject dat

ver buiten mijn comfort zone lag. lk raad .

het iedereen aan. Een mooi moment om P staan? Wie gun je een geweldig leuk en leerzaam
te leren je eigen kracht nog beter in te ‘ ‘ 0 traject?

setten en uit te nutten. ! | . Ga naar sma.nl/oost, check hier de voorwaarden
Kirsten van der Vaart 3 . t N en nomineer je favoriet!

Winnares verkiezing SMA Oost 2019 yn ‘ .

SMA daagt je uit!

N Welke Young Sales Professional in je directe
omgeving verdient het om in de spotlights te
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